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Hoe beoordeel je deze template?
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	ResetButton1: 
	ImageField1: 
	ING_Ondernemersplan_Template: ING Ondernemersplan Template
	ResetButton2: 
	logoimagefield: 
	werkervaring__2: Hierin vat je jouw ondernemingsplan samen in maximaal een A4-tje. Met recht een samenvatting van jouw ondernemersplannen. Vertel wat je precies gaat doen en hoe je dat gaat doen. Waarom is dit jouw droom en wat maakt dat het gaat lukken? Hoe ga je klanten aantrekken? En wat maakt jou nu beter dan je concurrenten? Geef ook een korte schets van je financiën, zoals de verwachte omzet, winst en de financieringsbehoefte. Het is handig de samenvatting als laatst te schrijven, dan heb je alle informatie al op een rijtje.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Ondernemersplan ´De Taalfanaat´Ik ben altijd al gek op taal geweest. Het liefst wilde ik na een dag in groep 3 al kunnen lezen. Ik was dan ook zwaar teleurgesteld dat dit niet lukte. Leren lezen heeft iets langer geduurd, maar de liefde voor taal ben ik nooit meer kwijtgeraakt. Ik ben gek op bijzondere woorden, mooie zinnen en lekker lopende teksten. Aan moeilijke woorden en teksten die je niet begrijpt zonder kennis van vakjargon heb ik een hekel. Ik vind dat een tekst voor iedereen begrijpelijk geschreven moet zijn en dat je er makkelijk doorheen komt.Met De Taalfanaat schrijf ik niet alleen foutloze teksten - want ik ben ook gek op grammatica en spelling - maar ook teksten waar mensen wat aan hebben. Dit zijn nieuwe teksten voor een website, blogs, social posts en alle andere tekst waar mensen behoefte aan hebben. Met alleen een onderwerp, op basis van bestaande teksten of na een gesprek met de opdrachtgever ga ik aan de slag. Ik help mijn klanten hun verhaal om te zetten in begrijpelijke taal en zo hun ideale klant aan te spreken. Momenteel weten klanten mij vooral via via te vinden, maar om ook mensen die mij nog niet kennen aan te spreken ga ik mij meer profileren via social media en in ondernemersnetwerken. Door mijn ervaring als leerkracht en als content-marketeer ben ik anders dan anderen. Ik weet niet alleen de basisregels van de Nederlandse taal, maar kan deze ook uitleggen aan anderen. Dit maakt dat ik de vertaalslag van moeilijke taal naar een begrijpelijk verhaal kan maken. Ook heb ik ervaring als content-marketeer. Hierdoor weet ik wat mensen raakt, waar ze afhaken en hoe ik mijn teksten voor zoekmachines makkelijk vindbaar maak. Ik richt mij vooral op ondernemers die hun verhaal willen vertellen - maar niet weten hoe. Dit kan zijn, omdat ze zelf niet zo makkelijk schrijven of omdat ze te diep in de materie zitten om te zien dat het niet zo logisch is als dat het voor hen lijkt. Ook wil ik meer voor webdesigners gaan werken, zodat zij mijn diensten als extra optie kunnen bieden bij het bouwen van een website. Voor beiden een win-winsituatie. In dit ondernemersplan omschrijf ik mijn bedrijf. Wie zijn mijn klanten, wat zijn mijn droomopdrachten, hoe ga ik het financieel doen, welke doelen heb ik en hoe ga ik deze bereiken?
	werkervaring__3: Beschrijf hier jouw idee, je droom, je plannen. Wat wil je gaan doen? En waarom wordt jouw idee een groot succes? De beschrijving van je idee is een belangrijk deel van je ondernemingsplan - het is vaak het eerste wat mensen willen lezen. Maak ze enthousiast over jouw plannen!Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Het probleemVeel mensen en bedrijven hebben een mooi en inspirerend verhaal. Ook maakt eigenlijk elk bedrijf gebruik van tekst. Het probleem is vaak dat deze teksten niet overkomen of niet de juiste soort mensen aanspreken. De teksten lopen niet lekker, bevatten veel vakkennis die lezers niet hebben of lijken meer op steekwoorden dan een aansprekende tekst.Hierdoor worden mooie verhalen niet verteld, de juiste mensen niet aan elkaar gekoppeld, diensten en producten niet verkocht en komen boodschappen niet over. Bedrijven en ondernemers willen dat klanten hun producten of diensten afnemen. Klanten willen geholpen worden en willen zich verbonden voelen met ondernemers en bedrijven. Dit lukt nu niet. Terwijl juist de verhalen in de huidige wereld weer belangrijk zijn. We willen ons met elkaar verbonden voelen en weten van wie we dingen kopen. We willen meer persoonlijk en minder corporate. Hoog tijd dus voor een verandering. De oplossingMet De Taalfanaat help ik mensen hun verhaal om te zetten naar begrijpelijke taal. Wat willen ze vertellen en aan wie? Voor welk probleem bieden ze een oplossing of welke boodschap wil iemand vertellen?Ik help mijn klanten aan teksten die werken. Teksten waarin zij hun boodschap in duidelijk taal aan hun klanten kunnen vertellen. Op een manier die makkelijk wegleest en die goed wordt opgepikt door zoekmachines. Door mijn ervaring op zowel scholen als in het bedrijfsleven kan ik moeilijke materie goed vertalen naar begrijpelijke taal. Van de diensten van een stukadoor tot wanneer we het Noorderlicht kunnen zien en van 10 manieren om lezen te stimuleren tot een visum aanvragen in het buitenland: ik heb al veel teksten mogen schrijven en gezien dat resultaten hierdoor verbeteren. Ik geloof in de kracht van taal om mensen met elkaar te verbinden en dat we hier juist in de huidige maatschappij meer en meer behoefte aan hebben. 
	naam: Lian van Zon
	geslacht: Vrouw
	adres: Straat 1
	pc: 1234 AB
	tel: 06-12345678
	mail: detaalfanaat@gmail.com
	gb: 01-01-1987
	natio: 
	ja: 
	naamp: Pascal Partner
	gebp: 01-01-1886
	burgstaat: Getrouwd
	huwvoor: Ja
	samenl: Nee
	kinderen: Nee
	leeftijdk: 
	opl: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':VWO, Corderius College, AmersfoortHBO Communicatiemanagement, Hogeschool Utrecht, UtrechtHBO Leerkracht Basisonderwijs, Hogeschool Utrecht, Utrecht
	opl: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':

2016 - heden: Contentmarketeer kleertjes.com, Hilversum
2016 - heden: Eigenaresse webshop Liefs van Lian
2017: Tekstschrijver ClickContent, Eindhoven	
2013 - 2016: Leerkracht Basisonderwijs
2010 - 2013: Communicatie-adviseur, ISZ De Brug, Driebergen
	sterkeptn: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':- Communicatief sterk- Creatief- Empathisch- Onafhankelijk- Intelligent
	zwkkeptn: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':- Perfectionistisch- Stressgevoelig
	sterkeptn_1: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Door mijn creativiteit kan ik makkelijk over veel verschillende onderwerpen schrijven. Daarnaast kan ik door mijn intelligentie ook schrijven over ingewikkelde onderwerpen en deze teksten omzetten  in begrijpelijke taal. Mijn communicatieve en sociale vaardigheden zet ik in om aansprekende content te genereren en hierbij een fijne, vriendelijke en persoonlijke sfeer neer te zetten. Hierbij verplaats ik mij eenvoudig in de beoogde doelgroep.
	sterkeptn_2: Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Mijn perfectionisme is mijn valkuil. Ik wil alles het liefst meteen perfect doen, waar goed ook goed genoeg is. Dit perfectionisme houd ik in toom door van tevoren concrete doelen te stellen aan mijn werkzaamheden. Hierbij staan de klanten voorop; wanneer zij tevreden zijn ben ik dat ook. Door goed te plannen en ook tijd vrij te maken voor leuke dingen, voorkom ik overmatige stress.
	naam_2: De Taalfanaat
	geslacht_2: Woudenberg
	adres_2: 67195520
	pc_2: Zakelijke dienstverlening
	tel_2: Nederland
	mail_2: Eenmanszaak
	gb_2: 0
	natio_2: 1-12-2020
	sterkeptn_3: Hoe ga je je geld verdienen? Je hoeft hier nog niet met cijfers aan de slag, dat komt later in dit plan aan bod.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Ik ga omzet genereren door het schrijven van teksten. Ik zorg ervoor dat ik altijd meerdere opdrachtgevers heb, waardoor ik de kans vergroot op een redelijk stabiel inkomen. Ik herschrijf bestaande teksten, maar schrijf ook nieuwe teksten voor mijn opdrachtgevers. Voor bedrijven en ondernemers die vaker teksten nodig hebben, ga ik abonnementen aanbieden. Bijvoorbeeld voor een wekelijks blog, een maandelijks interview of dagelijkse social media teksten. Dit biedt de opdrachtgever zekerheid dat ik altijd tijd heb voor zijn werkzaamheden en geeft mij meer zekerheid over mijn inkomen.
	sterkeptn_4: Welke risico’s loopt je bedrijf ? Is jouw product of dienst seizoensafhankelijk? Verkoop je bijvoorbeeld schaatsen, dan ben je waarschijnlijk niet zo blij met een zachte winter. Waar liggen jouw risico’s? Niet alleen qua verkoop, maar ook financieel of op het gebied van aansprakelijkheid. Stel dat jij als adviseur een onjuist advies geeft, waardoor het bedrijf dat je heeft ingehuurd schade lijdt! Dan is het belangrijk dat je hiervoor verzekerd bent. In dat geval is een beroepsaansprakelijkheidsverzekering noodzakelijk. Een overzicht van verzekeringen voor ondernemers vind je op dewebsite van de ING.Voor sommige activiteiten moet je een vergunning aanvragen. Zoek eerst uit hoe dit zit en hoeveel moeite het kost om de benodigde vergunning(en) te krijgen. Op de website van Ondernemersplein vind je hier meer informatie over.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Als het slechter gaat met de economie hebben bedrijven minder te besteden en zullen ze minder snel een tekstschrijver inhuren voor het (her)schrijven van teksten. Hierdoor kan het zijn dat ik minder of te weinig werk heb.Een ander risico is dat het niet goed gaat met een opdrachtgever waardoor deze te laat betaalt. Bovendien hanteren veel bedrijven een lange betalingstermijn van soms meer dan 60 dagen. Hierdoor zal ik moeten wachten op mijn inkomsten. Mijn liquiditeit komt daardoor in gevaar.Ook heb ik mij verdiept in verzekeringen. Ik wil geen al te grote risico’s lopen, maar ook niet teveel betalen. Op dit moment heb ik de keuze gemaakt voor de volgende verzekeringen:beroepsaansprakelijkheidsverzekeringaansprakelijkheidsverzekeringrechtsbijstandsverzekeringinboedelverzekering
	sterkeptn_5: Bij veel ondernemers staat de administratie niet bovenaan het lijstje van leukste werkzaamheden. Toch hoort een goed geregelde administratie bij een gezonde onderneming. Scheelt je een hoop gedoe met de Belastingdienst, de accountant of als je bijvoorbeeld een hypotheek wilt aanvragen. Vraag jezelf af of je de administratie zelf gaat doen of dat je dit wilt uitbesteden. Heb je al een zakelijke bankrekening geopend? Hiermee laat je niet alleen een professionele indruk achter bij je klanten, maar heb je ook meer overzicht. Zo wordt die belastingaangifte ook alweer iets makkelijker.Als je zelf de administratie wil gaan doen, kan het slim zijn hier een korte cursus voor te volgen. Zo kom je niet voor verrassingen te staan. Meer informatie over belastingen, een btw-nummer en alles wat daarbij komt kijken vind je op de website van de Belastingdienst en Ondernemersplein.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Direct na inschrijving bij de KVK heb ik een zakelijke bankrekening geopend bij de ING. Ik doe de administratie voorlopig zelf. Tijdens de studie Communicatiemanagement heb ik een aantal dingen geleerd over boekhouden, ik ben erin geïnteresseerd en bij vragen kan ik een bevriende accountant inschakelen. Als het nodig is kan ik gebruik maken van de diensten van zijn accountantskantoor.
	sterkeptn_6: Onder personeel valt iedereen die werkt voor jouw onderneming. Heb je hier al over nagedacht? Niet alleen over de praktische kant: hoeveel personeel heb je nodig, wat gaan ze doen, hoe vind je deze mensen? Maar ook welke impact dit heeft op jouw bedrijf.Welke kennis wil je dat je personeel heeft? Hoe moeten ze met elkaar en met klanten omgaan? Hoe ga je hen belonen? Hoe ga je jouw personeel aansturen en hoe houd je hen tevreden?Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Voor mijn bedrijf heb ik vooralsnog geen personeel nodig. Als ik erg veel werk heb, zou ik iemand in dienst kunnen nemen. Als tekstschrijver, maar een accountant om mezelf vrij te houden van administratie zou ook kunnen. Voor nu kies ik ervoor om alles zelf te doen. De vrijheid om zelf alles te kunnen bepalen vind ik erg fijn. Een andere optie is het creëren van een flexibele schil met andere freelancers. Zo kan ik een beroep doen op collega-tekstschrijvers wanneer dit nodig is en hoef ik geen nee te verkopen aan mijn klanten. 
	sterkeptn_7: Hier vertel je meer over de sector waarin jouw bedrijf zich bevindt. Doe hier genoeg vooronderzoek naar. Als je weet wat jouw doelgroep is en wie jouw concurrenten zijn, kun je daarop inspelen met je marketing.Richt jouw onderneming zich op een groeiende of krimpende markt? En wat is de gemiddelde groei van de bedrijven op deze markt?Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Het is een trend dat alles zich steeds meer online afspeelt. Meer en meer producten worden online gekocht in plaats van in fysieke winkels. In 2017 groeide de omzet van Nederlandse webwinkels met maar liefst 13% ten opzichte van het jaar daarvoor. Daarom groeit bij bedrijven de vraag naar aantrekkelijke websites met converterende teksten. Daarnaast kiezen bedrijven steeds vaker voor contentmarketing ten opzichte van adverteren. Onderzoek wijst uit dat de uitgaven ten behoeve van contentmarketing de komende jaren flink gaan stijgen.Daarnaast gaan bedrijven zich steeds vaker als uitgever gedragen. Artikelen, whitepapers en andere vormen van content, worden door organisaties zelf geproduceerd ten behoeve van hun marketingactiviteiten. Zij doen dit met eigen mensen of huren hier deskundigen voor in.Daarbij groeit de economie en neemt de koopkracht toe. Hierdoor gaat het met bedrijven ook beter en kunnen zij meer investeren in hun marketing. Daardoor is er voldoende vraag naar tekstschrijvers op dit moment.
	sterkeptn_8: - Veel kennis over verschillende onderwerpen aanwezig- Door kennis over SEO kan een mooi totaalpakket aangeboden worden- Flexibel in werkuren, waardoor ik goed kan inspelen op de wensen van klanten
	zwkkeptn_2: - Eenmanszaak, weinig mogelijkheid tot sparren- Nog geen uitgebreid CV
	sterkeptn_9: - Veel gunstige trends- Behoefte aan kwalitatief goede website neemt toe- Contentmarketing wordt breed omarmd
	zwkkeptn_3: - Veel concurrentie- Als de economie inzakt, wordt de vraag naar tekstschrijvers kleiner- Veel (grote) bedrijven nemen tekstschrijvers in dienst
	sterkeptn_10: Beschrijf jouw doelgroep zo duidelijk mogelijk. Je product en je marketing stem je af op je doelgroep. Waar je voor een jongere doelgroep social media in kunt zetten, moet je voor een oudere doelgroep andere manieren gebruiken.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Met mijn diensten wil ik twee doelgroepen gaan bereiken:- Groot-bedrijf- Klein mkb / zzpNederland telt op dit moment ruim 1.800.000 bedrijven, waarvan krap 5% meer dan 10 medewerkers heeft. De grotere bedrijven kennen veelal een online marketingstrategie. Bij deze bedrijven zijn vaak duidelijke doelstellingen aanwezig en bovendien is budget gereserveerd voor realisatie van deze doelstellingen. Bij tevredenheid is er daardoor een grote kans op meer werk. Hoewel veel bedrijven het kleinbedrijf en zzp’ers niet interessant vinden, omdat er minder budget is - vind ik dit juist wel een interessante doelgroep. Zij hebben vaak een inspirerend verhaal dat ze willen vertellen, ze weten alleen vaak niet hoe. Een social-media-abonnement, websiteteksten of blogs: de opdrachten zijn divers en ik haal hier veel voldoening uit. Ook wil ik door middel van deze opdrachtgevers meer mond-tot-mondreclame genereren en aan hun flexibele schil toegevoegd worden.
	sterkeptn_11: Wie zijn jouw concurrenten? En hoe ben jij deze concurrenten voor? Het is belangrijk dat je jouw concurrenten goed onderzoekt.  Wat zijn hun sterke kanten? En op welke punten valt er nog het één en ander te verbeteren? Denk hierbij ook aan verborgen concurrenten. Een bakker kan bijvoorbeeld behoorlijke concurrentie hebben van een verkoper van ontbijtdranken.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Mijn concurrentie bestaat uit andere tekstschrijvers en contentmarketingbureaus. Beiden worden door mijn potentiële opdrachtgevers ingezet voor het (her)schrijven van webteksten. Er zijn veel platforms waar goedkope tekstschrijvers te vinden zijn. De kwaliteit van hun teksten is echter ook minder. Ik onderscheid me van de rest door enthousiasme voor taal, mijn vermogen om moeilijke materie te vertalen naar begrijpelijke taal en door makkelijk leesbare teksten te leveren. Door mijn ervaring uit het onderwijs, communicatie en de contentmarketing  heb ik een voorsprong op mijn concurrentie. Daarnaast ben ik fan van social media en verdiep ik me hier veelvuldig in. Hierdoor weet ik welke functies deze platformen hebben, welke algoritmes ze gebruiken en hoe ik daar onder andere met tekst op in kan spelen. Hierdoor kan ik een waardevol totaalpakket bieden aan bedrijven.De tarieven van de bureaus waarmee ik concurreer, liggen vaak hoger dan bij tekstschrijvers. Door mijn persoonlijke aanpak, het karakter van mijn teksten en door scherpe (abonnements)tarieven te bieden kan ik deze concurrentiestrijd aan.
	sterkeptn_12: Hier beschrijf je kort jouw product of dienst. Ga je een fysiek product verkopen? Dan beschrijf je hier dingen als afmetingen en waarvoor het bedoeld is. Als je het uitgebreider aanpakt omschrijf je hier ook de verpakking, de merknaam, de service en de garantie. Wat is de meerwaarde van jouw product of dienst voor jouw klant? Wat maakt jouw aanbod uniek en beter dan dat van de concurrent?Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Met de teksten die ik schrijf help ik bedrijven en ondernemers hun verhaal te vertellen. Hierdoor komt hun boodschap aan bij hun ideale klant. Doordat de teksten zoekmachinevriendelijk zijn, vergroten ze ook de online zichtbaarheid van mijn opdrachtgevers. Door abonnementen aan te bieden kan ik mensen ontzorgen. Hierdoor zijn ze altijd verzekerd van goede teksten voor een fijne prijs. Mijn enthousiasme, persoonlijke aanpak en mijn liefde voor taal maken dat ik me onderscheid van de rest.
	sterkeptn_13: Je kunt de prijs van jouw product of dienst op verschillende manieren bepalen, bijvoorbeeld door je kostprijs te nemen en daar een percentage bij op te tellen. Maar het is beter om te kijken wat jouw klanten voor jouw product willen betalen en hoe het in de rest van de markt ligt. Kijk ook naar je concurrentie en hun prijzen. Wil jij de goedkoopste zijn of juist exclusief?Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Veel tekstschrijvers hanteren een bepaald tarief per woord, maar ik ga met vaste prijzen werken. Op basis van de projectbriefing en mijn ervaring met het werk schat ik in hoeveel uur ik hiermee bezig ben.  Hierin neem ik ook minimaal 1 feedbackronde mee. Vooraf weten mijn opdrachtgevers wat ze voor welke prijs krijgen. Ik geef ook gelijk aan wat eventuele extra’s kosten, zodat er niemand voor verrassingen komt te staan. Uit mijn onderzoek blijkt dat het tarief van tekstschrijvers erg verschilt, maar gemiddeld ligt het tarief op €75,- per uur.  Mijn uurtarief zet ik in ieder geval in het begin op €50,- ex. btw per uur. Ik blijf dit tarief steeds evalueren. Wat vinden klanten en wat doet de markt?
	sterkeptn_14: Wat zal de vestigingsplaats van jouw onderneming zijn? Ga je vanuit huis werken of heb je een bepaald pand op het oog? Maak een beschrijving van wat je nodig hebt; denk hierbij aan het aantal vierkante meters en benodigde voorzieningen. De huur of koop van een pand is een belangrijke kostenpost die je goed moet kunnen verantwoorden. Waarom kies je voor een bepaald pand en niet voor een ander? Wat is de doorslaggevende reden?Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Ik heb een klein kantoor gehuurd binnen een coworking-locatie. Dit zorgt voor een prettige werkplek met mensen om me heen. Ook houd ik zo een goede scheiding tussen werk en privé.
	sterkeptn_15: Hier omschrijf je niet alleen de plaats waar jouw klanten je product of dienst kunnen aanschaffen, maar ook het distributiekanaal. Hoe ga je jouw product of dienst verkopen? Gebruik je een tussenpersoon, een platform of maak je gebruik van een fysieke winkel? Ook je website neem je hierin mee, dit is voor veel ondernemers het grootste distributiekanaal. Maar denk bijvoorbeeld ook aan social media.Voorbeeld ondernemersplan 'De Taalfanaat':Op mijn website kunnen mensen zien wat ik doe en welke diensten ik aanbied. Hier staat niet alleen het soort werk dat ik lever, maar ook wat mijn tarieven zijn. Dit zorgt voor transparante en eerlijke communicatie. Opdrachtgevers kunnen mij bereiken via de website en e-mail. Ook ga ik social media (Instagram, Facebook en LinkedIn) inzetten. Deze moet ik nog opzetten, maar hier ga ik taalweetjes, reviews van opdrachtgevers en bijzondere woorden delen. Zo kunnen mensen mij op een leuke wijze leren kennen en bouw ik ook online een netwerk op.Naast online distributie maak ik ook veel gebruik van persoonlijke contacten. Mijn netwerk bevat veel potentiële opdrachtgevers. Door het contact met deze mensen warm te houden, kan ik opdrachten voor ze uitvoeren wanneer nodig. Ze weten wat ze in huis halen en kennen me dan al, wat de stap kleiner maakt om mij ook daadwerkelijk in te huren als tekstschrijver. 
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